
 

 

 
 
 
 
 

PREGUNTAS FRECUENTES 
¿Qué es Movistar Innova? 

Es un programa permanente y sustentable de promoción, soporte, financiamiento, lanzamiento y explotación de 
emprendimientos basados en innovación abierta, en línea con los objetivos estratégicos de Movistar. 

En concreto, es una incubadora y potenciadora de negocios y emprendimientos. 

¿Por qué promover el emprendimiento?  

El emprendimiento es la mayor fuerza que puede tener un ser humano. Es la forma en que se transforman los 
sueños y visiones en realidades. En el emprendimiento están implícitas fuerzas como la imaginación, la visión y 
las ganas de trascender. A partir de una  visión y un emprendimiento han nacido todas las grandes empresas. Hoy 
queremos apoyar la visión que tienes a través acciones concretas, para recorrer en conjunto el difícil camino de 
realizar tu sueño. 

¿En qué me puede ayudar Movistar Innova? 

Movistar Innova te proporcionará ayuda experta en todos los aspectos necesarios para llevar una idea a un plan 
de negocios y a una empresa. Contaremos con expertos en todos los temas necesarios: técnico, marketing, 
investigación de mercado, recursos humanos, financiero, legal, publicitario, etc. Hemos establecidos alianzas con 
las mejores Universidades y entidades de apoyo al emprendimiento para darte el mejor respaldo en la difícil 
etapa de emprender. 

¿Podré ganar dinero con mi idea? 

¡Por supuesto!. Buscamos que te conviertas en el empresario de tu propia idea. Si se llega a concretar tu ide a de 
negocio convirtiéndose en una  empresa, tú deberás liderarla, gestionarla y cumplir con tu plan de establecido. 
Serás propietario de tu compañía y contarás como tu primer cliente a Movistar. 

¿Por qué Movistar Innova? 

Sabemos que existe un gran capital humano en todos aquellos que tienen ganas de emprender y desarrollarse. 
Sabemos también que muchas veces grandes habilidades e ideas y un gran potencial se desperdicia por falta de 
apoyo. Es por esto que queremos respaldarte y guiarte, no sólo para que te conviertas en eso que siempre has 
soñado, sino porque además sabemos que muchas grandes ideas que pueden generar valor a nuestro negocio 
pueden surgir de ese espíritu emprendedor, generando un beneficio mutuo. 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

¿Qué gano si soy seleccionado por Movistar Innova? 

Si eres seleccionado por Movistar Innova, ganas:  

Apoyo especialista en el proceso de incubación, que permitan validar la iniciativa, mejorar un prototipo y 
robustecer el plan de negocios. 

Opción de participar en proceso preferencial de incubación con Octantis, de modo de  poder llevar tu perfil de 
negocio a una empresa formal. 

Firma de contrato como proveedor de Movistar si ejecutas e implementas el plan de negocio de acuerdo a lo 
presentado en la etapa de preincubación. 

Acceso a todos los canales de venta y distribución de Movistar para comercializar los productos y servicios 
propuestos en tu plan de negocio. 

Posibilidad de internacionalizar tu empresa a través de las filiales de Movistar en el mundo. 

¿Cuánto cuesta participar en Movistar Innova?  

Movistar Innova es un programa que consta de dos partes: preincubación e incubación. 

El proceso de preincubación, que considera la  etapas 1: Participa con tu idea y etapa 2: Potencia tu idea,  tienen 
un costo, que es asumido por Movistar. Es gratis para los participantes. 

Si tu idea resulta seleccionada, pasa al proceso de incubación con Octantis, que considera la etapa 3: Diseña y 
desarrolla tu negocio que tiene un costo que debe ser asumido por el participante. 

¿Qué considera la etapa de preincubación? 

Quienes pasen por la etapa de preincubación, podrán acceder a: 

 Participar en dos talleres de formación presenciales 
 Hasta 4 horas de tutorías con Ejecutivos Movistar 
 Hasta 6 horas de coaching con especialistas y emprendedores Octantis 
 Presentar idea de negocio en 3 paneles de selección, recibiendo feedback formal 
 Recibir documentación de apoyo al proceso. 

 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

¿Qué considera la etapa de incubación? 

El proceso de Incubación de Octantis tiene dos fases; fase de Diseño de Negocios y fase de Aceleración. Quienes 
pasen por fase de Diseño de Negocios, podrán acceder a: 

 Un taller, de 4 sesiones, dirigido a obtener evidencias de consumo y formular Términos de Referencia para el 
posterior estudio de mercado.  

 Talleres de apoyo a la construcción del Plan de Negocios.  
 Hasta 6 sesiones de tutoría de apoyo a la  construcción del Plan de Negocios.  
 Acceso a redes relevantes para validar comercialmente la idea de negocio, aportadas por Octantis y Movistar.  
 Plataformas de Movistar para realizar pruebas piloto.  
 Acompañamiento de un ejecutivo de negocios encargado de articular los recursos que Octantis y Movistar 

ponen a disposición del emprendimiento. 

Quienes pasen por la fase de Aceleración, podrán acceder a: 

 Consolidar la compañía localmente buscando nuevas ventas. 
 Iniciar el proceso de internacionalización así como el financiamiento de la empresa a través de la búsqueda 

de fuentes de inversión internacionales. 
 Crear o fortalecer el Gobierno Corporativo, el que otorgará redes de contactos, visión y reputación a la 

compañía. 
 Incrementar la capacidad de acceso a redes de contacto nacional e internacional. 
 Financiamiento de fuentes públicas y de otras instancias atingentes, tanto nacionales como internacionales. 

¿Qué tipo de ideas buscamos?  

Queremos ideas de negocios innovadoras en el mundo de las telecomunicaciones, que sean atractivas y que 
tengan alto potencial de convertirse en empresas dinámicas. 

No buscamos ideas que conduzcan a simples mejoras a actuales procesos, productos o servicios. 


